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Fachbücher

Gehalt, Honorar, Preise:
Wie Sie bekommen, was Sie wollen 
Ob im privaten oder beruflichen Bereich: Oft müssen wir um Geld verhandeln. Doch Geld hat 
seine eigene Psychologie.

Tatsache ist: Es fällt vielen Menschen schwer, ihre Wunschbezahlung bei Gehaltsverhand-
lungen und Honorarvereinbarungen durchzusetzen. „Die Redensart ,Über Geld spricht 
man nicht’ verrät eigentlich schon alles“, erklärt Claudia Kimich. Die Autorin des Ratge-
bers „Um Geld verhandeln“ weiß: „Wer in privater Runde fragt: ,Wie viel verdient Ihr denn 
so?’, wird meist betretenes Schweigen ernten.“ Dabei ist es für die eigene Einschätzung 
wichtig, über Einkommensstrukturen auf dem Laufenden zu bleiben. 
Persönliche Überzeugungen, so genannte Glaubenssätze, blockieren viele beim Verhan-
deln um Geld: So viel darf ich nicht verlangen. - Dieser Stundensatz ist unanständig. - Ich 
mache meine Arbeit doch gern. Gedanken, die jeder kennt. Sie sind bequem, geben uns 
aber auch Halt. Doch wer erfolgreich verhandeln will, dem rät Claudia Kimich, seine Ein-
stellung zu ändern: Ich verkaufe meine Leistung zu angemessenen Preisen und werde 
mein Leben genießen. – Ich mache meine Arbeit gern und verdiene gutes Geld damit. 
„Gewinnen Sie Klarheit über Ihre Ziele und formulieren Sie Ich-Botschaften.“

Kommt es zur Verhandlung, ist es hilfreich sein Gegenüber einordnen zu können. Han-
delt es sich um einen Machtmenschen, Gewinnmaximierer, Entertainer oder loyalen Un-
terstützer? Wer weiß, wie sein Verhandlungspartner tickt, hat größere Chancen, die ge-
steckten Ziele zu erreichen.

Die Verhandlung ist gelaufen. Ist Ihre Strategie aufgegangen? „Nehmen Sie sich Zeit und 
schreiben Sie alles auf – Gutes wie Schlechtes“, empfiehlt Autorin Claudia Kimich. Denn 
schon jetzt heißt es, für das nächste Mal optimal vorzuarbeiten: Das Positive behalten und 
ausbauen - das Negative überdenken und verbessern. 
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